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　「アジア市場におけるメガディストリビュータの成長戦略分析 2009年版」

発刊の狙い

　本資料はアジア市場において、
半導体流通のプレゼンスを高め
ているメガディストリビュータ４社
にフォーカス。
　メガディストリビュータによる国
際調達は、ファブレスメーカ、中堅
IDMにとっては販売チャネルの集
約化先として、半導体ユーザにとっ
ても半導体・部品調達コストの圧
縮化施策として、直近の課題になっ
てきています。
　アジア系メガディストリビュータ
2社（WPG社 / YOSUN社）と欧
米系メガディストリビュータ2社
（ARROW社 / AVNET社）を徹底
比較・分析することで、各社の特
徴を明らかにしました。
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４社比較を中心に、多彩なグラフで分かりやすく解説。

海外での半導体マーケティング経験の豊富なスタッフが、各社の特徴を細かく分析

（製作：キャップインターナショナル）

Avnet, Arrow 及びWPG
半導体電子部品のアジア売上推移

100

1,000

10,000

1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008

U
S
 M
$

Arrow(EC)

Avnet(EM)

WPG

Yosan

WSTSのAsia
成長率

3,031Arrow(EC)
2,999 Avnet(EM)

Avnetが
Memec合併

WPIがSAC
合併

ArrowがUltra
Source(台湾）
を子会社化

3,077 Yosun

4,547 WPG

4社の共通点

・同業他社の合併・買収戦略
・グローバル経営効率及びサービスを
  高める継続的なIT、ロジスティック
 （人・金）
・製品ソリューション提案力強化
 （社内エンジニア養成、研究開発
  投資、IDHとの連携）
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WPGの販売＆
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